
第三课  

 五种传福音的方法 

故事（A）： 

几天后,李先生在医院的庭院里再次见到了大卫。大卫微笑着示意李先生坐在自己

旁边，然后问道：“近来怎么样？有机会使用我给你的那本《四个属灵原则》吗？” 

李先生低下头，一时尴尬的不知该说些什么，但却想诚实地面对大卫，于是说道：

“也许我真的不知道该如何使用那本小册子。”大卫等他继续说下去，“我曾尝试用它给

我的员工们分享福音。但是，当我给他们念到约翰福音 3 章 16 节时，他们都很生气，

因为他们难以接受神有儿子的说法。”  

大卫不紧不慢地说：“我想这一点可以理解！”  

李先生抬起头说：“你使用这本小册子时，遇到过什么情况？” 

这次轮到大卫尴尬了，他坦言道：“其实，我从来没有在这里用过这本小册子，只

是在美国时用过。” 

“那当你跟美国人说神有一个儿子时，他们生气吗？” 

“不生气！因为大部分人根本不怎么关心有关神和信仰的事情。” 

“这么说，你从来没有用过《四个属灵原则》向穆斯林传福音？” 

“没有，对此我深表歉意。我以为只要在美国行的通，在这里也能行的通。”他停

顿了一下，继续问：“那些人真的很生气吗？” 



“是的。他们确实生气了一段时间，但随后还是平静下来了。在我被叫到院长办公

室之前，一切都还不错。” 

“哦，怎么会这样啊？” 

“院长很不高兴地威胁我说，如果我再‘传道’，他就把我遣送回国。我真的不知

道他所谓的‘传道’是什么意思。我只不过给那些人读了一节经文而已。” 

大卫说：“非常抱歉，我只是想帮你，没想到竟然发生这样的事情。” 

随后俩人静静地坐在那个庭院里，没再多说什么。过了一会儿，大卫忽然兴奋地说：

“我觉得你进行的太快了，可能那些人还没有准备好倾听圣经上的话呢？或许他们首先

需要的是‘友谊式传福音法’”。 

李先生不解地问道：“什么是‘友谊式传福音法’？” 

“就是当你和某人交朋友时，要专注在跟对方建立关系上，这会花费大量的时间，

但可以使你们的关系非常亲密。随后，你再找机会讲一些圣经上的内容。如果你们是好

朋友，他们就不会那么生气了。” 

“听起来真要花费很长时间了。” 

“是啊！但现在所有的宣教士都是这么做的。的确很花时间，但是当你们是好朋友

时，他们就不会生气了。这样你就可以更多的给他们分享福音了。” 

 “你有没有可以使用这种方法传福音的穆斯林朋友？” 



 “有，我一直在跟三个人建立友谊。他们分别是我的房东和他的儿子，以及一位

我在市场上遇到的年轻人。” 

“那你们都做些什么呢？” 

“我拜访他们，跟他们一起喝茶，聊天。” 

“那你们都聊些什么？” 

“聊他们喜欢的话题，大家都是朋友，有时我会帮他们学习英语，有时他们会帮我

学习当地语言。”大卫停了一下，继续说：“其实这并不困难，大家都是这么做的。轻松

地与一些当地人建立友谊，终有一天神会给你预备向他们分享福音的机会。” 

在他们两位要离开的时候，大卫建议李先生不要太着急，并鼓励他先花时间与别人

建立关系。 

几个月过后，李先生在他的工作场所中轻松了许多。他不再像以前那样每早晨都给

那些清洁工读经文了，也不再为如何向穆斯林传福音而困扰了。自从李先生不再谈论有

关信仰的事以后，院长似乎对他更加热情了，有时在走廊里会跟他打招呼，而且对他总

是非常友好。在此期间，李先生的当地语言也在不断的提高，可以与医院里不同圈子里

的人打交道，并谈论很多不同的话题。李先生非常享受在医院里的日子。他可以和人们

一起开玩笑、聊天，而且不会因自己本应该谈论神的事情而感到有压力。 

事实上，过了几个月之后，李先生几乎失去了传福音的渴望，这起因于他松散的祷

告生活。随着他在分享福音方面压力的减少，每日祷告中迫切恳求的时间也减少了。一

开始，他只有一次错过了祷告时间，那天早晨他睡过头了，因为前一天晚上他外出与其



他人一起喝茶、谈话，一直到很晚才回到住的地方，早上又匆匆忙忙地去工作。因此，

在一整天忙碌的工作结束时，他发现自己几乎没心去思想神。那天晚上他一身疲累地倒

在床上，准备睡觉，翻过身后就闭上了眼睛，把祷告的事忘得一干二净。第二天醒来，

李先生因自己忘了祷告而感到愧疚。但是在接下来的几个星期里，同样的事情却接二连

三地发生……再后来，一个星期中，他只有两天能记得祷告。 

但另一方面，他的人际关系却越来越好。其中一位名叫穆斯塔法的医院男职工，开

始邀请李先生去他家做客，很快李先生就成了他家的常客。周末他们还会一起去郊外野

餐，李先生很喜欢与穆斯塔法的孩子们在一起玩，并给他们讲论中国的生活。而且穆斯

塔法一直对中国都很感兴趣，包括中国的民族、历史以及卓越的成果等。 

李先生继续与大卫保持联系，但因为两人都越来越忙于跟自己周围的人建立关系，

彼此见面的机会越来越少。其实，后来他们忙的几乎都不见面了。 

随后，李先生在附近菜市场上经历了一件特别的事。在他买完菜付钱时，一个菜贩

诧异地跟他说：“ 你会讲我们的方言？” 

李先生柔和地回答说：“只会一点。”  

“不像，你说的比我说的还好。”那个菜贩坚持地说。 

李先生说：“你太谦虚了。对于你们的语言来说，我不过是个学习者而已。” 

正当他要转身离开时，一个年轻人走到他旁边问他：“你来自什么地方？”  

李先生说：“我来自中国。”  

那位年轻人说：“中国？我一直对中国很感兴趣。你来这里多长时间了？” 



“半年左右。”说完后李先生就开始朝他家的方向走去。 

“你就住在附近吗？我想去拜访你。” 

李先生回答说：“我住在医院医护人员宿舍。” 

在他们同行的路上，这位年轻人问了很多问题。在谈话时，李先生想到了“友谊式

传福音法”。也许，这是神给他预备的一个传福音的机会。从谈话中，李先生得知这个

年轻人名叫罗曼丹，他的名字与穆斯林所谓的“斋月”是同一个词。罗曼丹来自附近的

一个乡村，到城里来找工作。当他们走到医护人员的大院时，罗曼丹仍然没有止步的意

思，他继续和李先生边走边说。当李先生进入自己的房间时，罗曼丹好像很渴望到内屋

看个究竟。 

“我想这就是你住的地方吧！你一个人住吗？” 

“对，我独自一个人住一个房间，这里由我负责。其他人都睡在那个大房间里。” 

“浴室在哪里？” 

“我们共用一个厕所和淋浴。” 

“这是你们的厨房吗？” 

“是的，我们在这里泡茶，有时随便做一点。因为我们中间大多数人都在医院里吃

饭。” 

罗曼丹好像对李先生真的很感兴趣，于是约定次日下午再次见面。 

第二天下午，罗曼丹如约而到。李先生给他泡了杯茶，二人便开始更多地了解对方。

罗曼丹出生于一个大家族，有很多兄弟姐妹。由于自己的父母也都分别来自大家庭，所



以他们都有很多亲戚。罗曼丹二十出头，和其他家庭成员一样，都是穆斯林。他正在找

工作，但这并非易事，因为很多工作的薪水都很低，所以还未找到工作的罗曼丹暂时住

在市中心的一个旅社里。在他们闲聊期间，罗曼丹向李先生问了一些有关中国的事情。

例如，中国的穆斯林都分布在哪里？中国人是否喝威士忌或啤酒？是不是中国的大部分

年轻人都是男性？如果真是这样的话，岂不是有很多男性娶不到妻子吗？那中国又会怎

么处理呢？他曾听说鸦片起源于中国，于是问李先生是否见过鸦片或是印度大麻？ 

谈话结束时，李先生非常疲累，那些都是一些比较棘手的问题，另外他根本没有足

够的词汇跟对方讨论那些问题，而且他真的不知道该如何回答。 因此，这让李先生感

到有些烦恼。 

在他们第三次见面时，罗曼丹问李先生家里有没有姐妹。因为他还是单身，想找一

个妻子。他还问李先生能否帮他拿到去中国的签证。谈话期间，罗曼丹邀请李先生去自

己的家。对此邀请，李先生感到非常高兴，因为他觉得去乡村一次会对自己大有益处，

而且他也想好好了解一下罗曼丹。罗曼丹一直在不停地问问题，除了李先生的圣经之外，

他似乎对李先生房间里所有东西都很感兴趣，因为他至终没有问过有关圣经的任何问题。

罗曼丹在离开前，安排李先生在星期五，也就是穆斯林节日那天，去自己的乡村做客，

并且答应在那天早上 8 点来见他，然后一起回自己的村庄。 

周五早晨，李先生早早起来，做好了外出的准备。罗曼丹到了以后，他们一起从小

山上下来，向市中心走去，他们从那里乘坐小巴士来到了市郊的一个大型汽车站，那里

有发往全国各地的汽车。两人一起上了一辆驶向北方的汽车，在半个小时的等待之后，

车上终于坐满了乘客，这时司机上车了，第一件事就是收车费。罗曼丹把票价告诉李先

生，李先生付了两个人的车费。罗曼丹一直都没有提出要付车费，甚至连他自己的那份



他也不想出。几分钟后，车终于开动了。一路上罗曼丹向李先生介绍他们沿途所经过的

不同地方和城镇。 

一个多小时之后，他们到达了罗曼丹家所在的村庄，接着罗曼丹就把通往他家的路

指给李先生看，二人沿着一条乡间小路往前走，然后转向一条田间小道。虽然这里大部

分的草已经枯干，路面尘土飞扬，但还是唤起了李先生的思乡之情。此时，他也格外地

想家。 

罗曼丹的家有两间普通的水泥砖房，一间是女士的住房，另一间则是男士的。在女

士住房的旁边有一间很小的厨房，但没有浴室。李先生被请到男士的房间，里面是光秃

秃的水泥地板，沿着墙的四围是窄小的垫子，而垫子上的小坐垫就是一个个座位。罗曼

丹和李先生坐下来后就开始谈话。他的弟弟妹妹们也陆续走了进来，他们都很害羞，彼

此相推进入房间。然后，目不转睛地盯着李先生的眼睛，并开始拿这个陌生的中国人开

玩笑。在罗曼丹训斥他们之后，他们都很快坐了下来，但是他们的目光依然不肯离开李

先生。虽然李先生感到有点儿不自在，但他还是尽量不去在意这些，并环视周围的一切。

房间里空荡荡的，除了一个小小的书架之外，没有任何其他物品。书架上只放了两本书，

很明显其中一本是可兰经。另一个角落里有一摞叠好的毯子。过了一会儿，传来一位妇

女的声音，紧接着罗曼丹就出去了。几分钟后，他端着一个大盘子走了进来，盘子里放

有四个茶杯和一个黄铜色的茶壶，另外还有一些茶叶。他把盘子放在地板上之后，就分

别在四个茶杯中放入茶叶。然后，又打开了茶壶盖，用小勺子在里面搅动了一会儿。随

即盖上茶壶盖，开始往四个有茶叶的杯子里倒入浓香清甜的热茶。倒完后，便将第一杯

递到了李先生的手中。因为茶水很烫，李先生就把茶杯放在了地板上。罗曼丹把另外两

杯递给了他的三个妹妹与两个弟弟，让他们一起共用。 



过了一会儿，李先生品了一口仍然有点儿烫的茶。味道相当不错：很甜，并含有薄

荷味。罗曼丹与李先生聊了很久，偶尔也抬头看看门外的田地。大约过了几个小时，罗

曼丹的父亲回来了。当李先生想起当天是星期五，并根据自己对清真寺礼拜的了解，他

想罗曼丹的父亲很可能去清真寺参加周五的祈祷了。  

罗曼丹的父亲很和蔼，李先生的来访也似乎令他很开心。他和李先生聊的很投入，

几乎没时间理会自己的儿子。他们谈论了有关中国的农业、畜牧业和政治方面的事情。

过了很长时间后，从另一个房间传来了妇女们的喊声，罗曼丹和父亲站起来走到门口时，

接过了一大盘吃的东西。罗曼丹的弟弟妹妹们都出去了，房间里仅剩下三位男士围坐在

一大盘米和肉的周围。这些食物足够十个人吃。在进餐时，李先生尽力做到入乡随俗，

照他们的样子用手抓食物。看到自己越来越适应当地文化，李先生也自感欣慰。 

饭后，他们又聊了一会儿，就向田地走去。罗曼丹的父亲指着那些庄稼，与李先生

说起了关于小麦与大麦的生长状况。当太阳快要落山时，罗曼丹与李先生回到了村里的

候车室，因为一个小时后车才能到。最后，当李先生到家时，已经很晚了，但是他还是

很开心，因为这一天对他来说是那么的美好。 

两天后，罗曼丹到李先生家拜访。那时，天色已晚，李先生刚从医院下班回来。这

次碰面似乎让罗曼丹很高兴，他问李先生去他家拜访后的感受以及他最喜欢的是什么。

然后，罗曼丹带着求助的口气对李先生说： 

“您能帮我个忙吗？” 

“当然可以，我会尽力的。” 



“我想要一些威士忌酒。你有吗？” 

李先生感到很惊讶。罗曼丹继续说：“如果没有，明天你能帮我买一些吗？这附近

有一个基督徒开的商店，他那里卖这种酒。” 

李先生问：“你为什么不自己去买呢？”。 

“因为这种做法对穆斯林来说是不允许的。” 

“那你为什么还要买？” 

罗曼丹顿了一下说：“我想改信基督教，这样我就可以不受约束地喝威士忌酒了。” 

他的回答让李先生瞠目结舌。 

他又接着说“我想你肯定有威士忌酒或者啤酒，因为你是一位基督徒，不是吗？” 

李先生慢慢地说：“不错，我是基督徒。但是我不明白这与威士忌有什么关系。” 

罗曼丹说：“我想归信基督教。想去中国，并娶一位基督徒妻子。” 

“为什么？” 

“因为作基督徒比作穆斯林好。作基督徒我就有更多的自由。我想喝酒并玩女人。”

过了两秒钟他又问：“你有没有什么杂志？” 

“杂志？你说的是什么意思？” 

“你知道的……就是那种杂志嘛……有很多女人图片的那种。你是个基督徒，所以

肯定会有的。” 



李先生斩钉截铁地说：“没有，我没有你所说的那些东西。”  

罗曼丹问道：“那你能给我介绍个女孩吗？我听说基督徒女孩都很好，你能告诉我

在哪里能找到这些女孩吗？” 

李先生很生气，但他尽力克制自己里面的怒气说：“我对此一无所知。” 

罗曼丹突然站起来说：“我要走了，谢谢你请我喝茶。”他急匆匆地走向门口，然后

就离开了。李先生坐在那里，大为震惊。这到底是怎么回事？他实在想不通。 

教训(A)： 

对许多成功宣教士进行分析之后，我发现他们的共同点之一就是：他们中间并没有

一个人以“友谊式传福音法”为主要的传福音方法，而现今这种方法却普遍地被许多宣

教士和教会建立者所使用。他们中间没有人反对这种借着与目标人群交朋友和建立友谊

来传福音的方式，但大多数都认为这种方法并不是唯一值得去遵循的宣教策略。实际上，

还有一部分人很肯定地指出，就宣教策略来说，这种“友谊式传福音法”也有很多不足

之处。他们认为不应该太过分地强调这种方法，因为除此之外可能会有其他更有效的传

福音方法。 

“友谊式传福音法”： 

多年来，西方人一直把“友谊式传福音法”视为带领人归主的最好方法。现如今，

大多数西方基督徒都认为这是为神作见证的唯一正规途径。他们不用说太多的话，只需

活出基督徒的生活。在西方，几乎没有基督徒对此方法提出置疑，因为这种见证法已经

普遍地被众人所接受。 



在穆斯林国家，一些传统的传福音方法，例如挨家挨户地拜访、露天布道、或是帐

篷聚会等，都被视为是冒犯性的行为。所以，很多西方宣教士认为“友谊式传福音法”

是唯一可行的选择。 

当那位年轻的宣教士，开始把在穆斯林国家的那些成功宣教士们的共同点罗列出来

时，他发现那些成功福音使者中没有人使用这种“友谊式传福音法”。而与此相对的是，

很多宣教士却把这种方法视为最基本的宣教策略。 

每次传福音的尝试都会带出相应的果效，但大多数的西方宣教士并没有真正地跟他

们所交的朋友分享基督。他们花了大量的时间和精力去建立友谊，但最后却不肯因告诉

他们的朋友，如果不接受耶稣就会下地狱这一事实，而破坏这份友谊。只有少数具有传

福音恩赐的宣教士，才有一定程度的成功。 

“友谊式传福音法”的观念与很多文化是相互冲突的，因为这种方法所针对的传福

音对象只是极个别的人，而不是整个群体。很多宣教士都渴望拥有成功的宣教侍奉。但

是，你该如何向差会汇报你所建立的成功友谊呢？最终，他们领悟到以友谊为基础的传

福音方法并不仅仅是结交朋友，其真正目标是为主赢得更多灵魂。 

一位宣教士曾说过这样的一段话：这么多年以来，在建立教会的服侍过程中，我看

到过很多人使用“友谊式传福音法”，自己也用过这种方法。我见过那些舍己的宣教士

们为自己好朋友付出生命的代价。他们花费了几年的时间与这些家庭建立友谊。当他们

向自己的宣教差会汇报工作时，所提说的都是他们所结识的朋友、所参加过的家庭集会，

和个别关系很要好的人。但是他们中间有很多人都告诉我,和这些朋友分享福音真的很

难。因为已经建立了好的友谊，如果立刻与那些朋友分享福音，他们就觉得这是对友谊



的出卖和失信。似乎他们是在利用那些朋友，对他们尽朋友之道是另有企图的，久而久

之，这种动机就显露出来了。 

还记得向李先生要威士忌酒的那个年轻人吗？他利用他和李先生的友谊，试图要得

到一些他想要的东西。那时李先生就感到自己被朋友利用了。当我们的穆斯林朋友发现，

我们跟他们交朋友的最终目的是要他们接受我们的信仰时，你认为他们会有什么样的感

受呢？同样，他们也会感觉自己是被出卖或者被利用了。 

在有些环境中，宣教士因为从来都不会有机会到处奔走，尽情地宣讲福音，于是便

决定用活出来的生命去见证福音。有时，那些依赖于“友谊式传福音法”的宣教士们，

最终既失去了友谊，又没能结出福音的果子。可能有些人会得到友谊，有些人会结出福

音的果子，但大多数人却是什么都得不着！ 

既然如此，为什么“友谊式传福音法”还是这么受欢迎呢？首先来说，它是一种令

人舒服且比较安全的服侍途径。西方人不惜花大量的精力、时间与金钱来为自己营造舒

适的环境。他们想拥有一个舒适的家；想有一个远离喧闹生活的轻松休闲之地；想有一

个舒适放松的、有西方书籍又有西部电影可供娱乐的环境。所以，一旦周围的文化环境

不再那么熟悉和舒适时，家就成了他们非常重要的“避风港”。因为“友谊式传福音法”

是最没有威胁性且最安全的方式，所以，这种方法很符合西方人所喜欢的那种既舒服又

有安全感的要求。 

除此之外，这也是一种既简单又实用的方法。在很多穆斯林环境中，挨家挨户传福

音、街头布道、露天布道及公开的做见证等一些传福音方法，如果不是不可能的话，也

是非常困难的。同时这种“友谊式传福音法”也很适合西方人的生活方式，因为这种生



活方式要求宣教活动，能够适应孩子们上学、课外活动、宣教小组聚会、社交集会及宣

教士们想参加的外籍聚会等。与两个或三个人去建立友谊对于西方宣教士来说，可能还

应付的了，并且仍会让他们感觉自己是在做一些属灵的事。 

很少宣教士能达到很高的语言水平，因此他们往往会发现，以友谊为基础跟人们交

谈的时候，他们的表达会到位，如此，“友谊式传福音法”较适合他们的语言能力。 

然而，这位年轻宣教士发现，他所查考的那些成功福音使者们所使用的传福音方法

却是全然不同的。虽然他们也与自己的邻舍和工作中的同事们交朋友，但那却是真正的

友谊。当他们的朋友们问到他们的信仰时，福音使者们会非常高兴给他们分享。有关信

仰的谈话常常是基于彼此之间亲密的关系和真诚的关怀。但是，这些福音使者从来没有

刻意地将传福音作为建立友谊的目标。他们之间的友谊是纯正的，是公开的，并且是不

存在任何隐藏的目的。 

回答下列问题，然后我们会谈到五种不同的传福音方法。 

在你的小组中，花十五分钟时间来讨论下列问题（A）： 

小组讨论： 

1. 你认为“友谊式传福音法”这个术语是什么意思？ 

2. 你曾否成功地将友谊关系，增进到一种你可以和对方自由地谈论耶稣基督的深度呢？

请跟大家分享一下。 

3. 你觉得自己有传福音的恩赐吗？对你来说领人归主是件很容易的事吗？ 



4. 你有教导的恩赐吗？你有没有用过这种恩赐来领人归主呢？ 

故事（B）： 

当李先生和大卫再次在医院的庭院里见面时，他跟大卫分享了他在使用“友谊式传

福音法”时所遇到的难处。他看着大卫，说：“这种方法的果效不是太好。我可以结交

朋友，但期间并没有什么宣教活动。如果我需要在短时间内离开的话，会有什么结果呢？

我将会有什么成就呢？只是交一些好朋友吗？”他看着大卫，问：“你那边的情况进展

的怎么样？有没有向你的朋友分享基督呢？” 

大卫低着头，说：“没有。我的确是交了一些好朋友，但是我们很少谈及信仰。他

们经常谈的不是体育就是政治，而对有关神的话题他们根本不感兴趣。”；； 

李先生提议说：“也许‘友谊式传福音法’在这里行不通。我在想有没有其他可行

的方法呢？” 

“但你又不能站在大街上传福音。如果你那么做，只会招惹麻烦，甚至会被驱逐出

境。” 

“你觉得我们该怎么做？” 

大卫面带微笑地说：“如果耶稣在这里，他会怎么做呢？” 

李先生想了想，说：“他向众人讲道。”。 

 “是吗？”大卫问道，“他不只是讲道，而通常是讲故事。” 

“不错，他确实讲了很多比喻。” 



大卫的眼睛里透出惊喜的目光，说：“而且他并不解释那些比喻，是吗？” 

“是的，随后人们会来找他。有时候会在晚上，到他那里求问所讲比喻的含义。 

大卫提议说：“我认为我们应该查考一下圣经，看看圣经对传福音的不同方法是如

何讲述的。 

李先生说：“好！周四我们还在这里见面，一起讨论我们所找到的方法。” 

第二个周四，李先生和大卫二人如约而至，并一起对照各自的笔记。他们都找到了

很多种分享福音的方法。 

大卫先开口说：“我找到的第一处是在帖撒罗尼迦前书 1：5……它是我最喜爱的经

文之一，福音不仅仅用口传出来的。这节经文的下半部分说：‘正如你们知道我们在你

们那里，为你们的缘故是怎样为人。’他们的生活见证了福音。因此我觉得第一种传福

音的方法可以称作‘生活见证法’。就是用我们的生活来为真理作见证。” 

“但是……”李先生反驳说：“也不单单是因他们的生活，因为福音毕竟是借着言

语传开的，那就是讲道。我在想耶稣的做法时，发现他也经常传讲真理。人们称他为‘拉

比’或者夫子。无论走到哪里，人们都非常尊重他，因为他被大家视为老师。我觉得这

也可以称作‘教导式传福音法’。” 

大卫说：“好的，我明白你的观点。他的确教导了，就连彼得和保罗也站在人群中

宣扬福音。他们所做的不仅仅是传道，也在人群或政府官员面前宣扬福音。也许我们可

以称这种方法为“宣扬式传福音法”。 

李先生说：“我觉得这又是另一种方法了。圣经在使徒行传 18 章中告诉我们说保罗



与犹太人辩论。” 

“我认为其意思是说他与他们辩论。既不是教导，也不是宣扬。当时保罗是反驳他

们以及他们的观点。” 

大卫兴奋地说：“是的，我们可以称这种方法为‘辩论式传福音法。’” 

李先生慢慢地说：“这么说来，‘友谊式传福音法’怎么说呢？圣经中有这种方法吗？” 

“我也在考虑这个问题，我只找到一处勉强能支持这种方法的经文，就是在帖撒罗

尼迦前书 2：8，“我们既是这样爱你们，不但愿意将神的福音给你们，连自己的性命也

愿意给你们，因你们是我们所疼爱的。” 

他们又讨论了一些别的方法之后，二人拿出一张纸，在上面勾画出了一个包含这五

种传福音方法的图表。 

生活式——友谊式——教导式——宣扬式——辩论式 

大卫看着这个图表说，“我认为它们的顺序是很重要的。” 

“生活式见证法使用的言语量最少，其次是友谊式。” 

“对， 从另一端看，辩论式的语气最强烈、最直接；其次是宣扬式。” 

大卫想了一会儿，说：“我发现很有意思的是：教导式传福音法被放在中间。我想

对这种方法有更多的了解。” 

在两人起身准备离开之前，李先生建议说：“或许我们应该多查一些圣经，下周一

我们再讨论一次。”他们二人因为从讨论中所得的收获而兴奋不已。 

 那天晚上，李先生来到神的面前，再次立志要奉献自己。他祈求神赦免他最近属



灵生活上的松懈，也求神给他预备再次与阿赫默德分享耶稣的机会。 

教训(B)： 

很多离开自己国家的宣教士都会认为自己很属灵。教会里的弟兄姐妹们以及我们的

家人，通常也会把我们放在很高的属灵位置上。他们总认为，我们为着神的国度摆上了

自己的未来，又是冒死去到遥远的地方为主做工。而我们也经常会相信他们经常所说的，

所以当我们蒙召，去到异国他乡时，就会感觉自己做出了何等的牺牲，因此我们是很属

灵的人。 

深切希望，我们在到达宣教禾场后能尽快从自欺中走出来。当我们面对陌生的语言、

文化以及内心的孤单而苦苦挣扎时，真实的自我就会被显露出来。跟穆斯林打交道时，

我们不难发现他们不但轻视我们，而且还自以为他们比我们更属灵。若我们仅仅使用“生

活式传福音法”或“友谊式传福音法”，只会加深他们对我们的这种印象。 

两种信仰传播方式的冲突： 

很多年前，到穆斯林国家传福音的第一批西方宣教士，曾试着用在西方国家所用的

方法去传福音，他们拥有固定的传福音方式。但很快他们就发现，那些穆斯林也有自己

的传教方法，他们也渴望这些宣教士们能改信伊斯兰教。但宣教士们开始宣讲福音时，

穆斯林们接着就会说：“对呀，你们的圣经已经被篡改了，不是吗？”或是说：“神怎么

会有一个儿子呢？”等这类话。当这两种信仰的传播方法发生冲突的时候，许多争论便

由此产生。 

因此，当西方人谈到“友谊式传福音法”时，很多满腔热忱想要向穆斯林传福音的



宣教士都对这种方法充满了希望。如果除了交朋友之外，宣教士们不再用其他的传播方

式，而是在交往的过程中慢慢引入一些不会引起太大争论的讨论话题，这样冲突就慢慢

消失了。然而，从那以后，却很少有宣教士能清楚地传讲救恩的信息，而且他们也几乎

没有时间这么做。以至于后来大部分有关信仰的讨论都是以穆斯林的信仰话题为中心。

虽然这些基督徒宣教士也很渴望他们的朋友能够得救，但他们已经没有清晰且具体的方

法，一步一步地带领自己的朋友到十字架面前，最终也无法带他们到神的施恩宝座前去。 

这一点又引出另一个严重问题。因为宣教士们常常不知道该如何开口谈论有关信仰

的话题，结果一旦有机会谈论任何宗教信仰的话题时，他们就会觉得非常成功。有时，

宣教士们会把自己与穆斯林朋友们之间的一些“好的谈论”，汇报给差会。但是，若仔

细评估这些讨论，你会发现通常这些探讨都是跟穆斯林信仰的传播方式有关的，根本与

传福音没有关联。有些宣教士认为一旦穆斯林的信仰话题谈完之后，自然就转回到基督

徒的信仰话题上。这里面存在两个问题，第一，穆斯林的信仰话题会无休止的一直进行

下去，穆斯林的学者们，像阿玛地达（Ahmed Deedat）花了很大的功夫和精力去扩充穆

斯林的信仰话题，撒旦也千方百计地忙于将谎言与谣言加进穆斯林的信仰话题中。最终，

宣教士们就会以跟他们辩论“圣经中的穆罕默德”、宇航员在太空听到了穆斯林的祷告

呼声、美国做电视节目之福音使者的丑陋生活以及其他一些离谱的事情结束。 

对于大多数宣教士来说，将穆斯林的信仰话题转向基督信仰的话题是很困难的。但

令人震惊的是，有一些宣教士从来都没有想过去找到向穆斯林传福音的最好方法。或许

他们从未期望能有那样的机会，因为他们太忙于讨论穆斯林的信仰话题了。 

当那位年轻宣教士对那些在中东服事的宣教士做调查时，发现每个宣教士都有自己

的一些信仰话题。他们中的每个人都摸索出了一些传福音的方法。当他们遇见一穆斯林



时，他们的终极目标就是要开始谈论他们的信仰话题。在谈论的过程中他们也会去解决

那人的一些信仰话题。如果那个穆斯林反对圣经，福音使者们就给出答案，而这个答案

总能吸引他去更多地了解基督信仰。如果那个穆斯林反对耶稣是神的儿子，福音使者又

会给他一个能吸引他学习基督信仰教义的答案。哪怕每次只有很小的机会，那些福音使

者们都会抓住，并以简易明了的方法向对方分享福音。 

这就是所谓的教导式传福音法，这一课接下来的内容可以帮助你，预备自己在穆斯

林文化中，成为一名基督徒信仰的老师。 

教导式传福音法的圣经依据： 

教导式传福音法符合圣经吗？这种方法能得到神话语的支持吗？让我们以耶稣为

例来查考。传讲与教导这两个词和耶稣相联的次数很多。如圣经所描述的耶稣是一位老

师与医治者。但若留意耶稣在人群中的身份，就会发现人们称呼他“拉比”及“良善的

夫子”。在新约圣经提到耶稣在主动教导的次数有 52 次之多。他在会堂里、在圣殿里、

在船上、在大街上、在旷野里、在山上、在城中以及在村庄里都教导过人。 

当耶稣训练那些跟随他的人，尤其是在训练十二门徒时，他教导他们要成为得人的

渔夫。其教导的内容包括：“随走随传”（太 10：7）；“在房上传扬出来”（10：27）；“传

福音给万民听”（可 16：15）“福音传遍天下，然后末期才来到。”（太 24：14） 

圣经告诉我们耶稣升天后“那些分散的人往各处去传道” (徒 8：4)。当彼得和约

翰被带到犹太公会时，公会的领袖警告他们“叫他们总不可奉耶稣的名讲论教训人。”（徒

4：18）。当使徒们被监禁时，一个天使释放了他们，并指示他们说：“你们去站在殿里，

把这生命的道都讲给百姓听。”因此，天将亮的时候使徒们就进殿里去教训人。（徒 5：



20，21） 

保罗在写信给哥林多教会时，在信的开头就指出了人的智慧与神的智慧的不同。整

章都在提说有关教导的智慧以及破碎与折服的十字架信息，而不是有关应答和辩论的聪

明。保罗特别强调说“他奉差遣原不是为施洗，乃是为传福音”（1：17）。他写到自己

很清楚“十字架的道理在那灭亡的人为愚拙”（1：18）。然而，“世人凭自己的智慧，既

不认识神，神就乐意用人所当作愚拙的道理，拯救那些信的人。这就是神的智慧了”（1：

21）。因此我们就传“那钉十字架的基督”(1:23)。 

这里有两个重点。第一个是“人的理性”；第二个是“愚蠢的教导”。传讲和教导是

我们福音使者工作的中心。听众也许会认为我们所宣讲的是愚拙的，有时可能就连我们

自己也这么认为，但它却是神选定的方法。圣经告诉我们神带领我们去宣讲，圣灵向那

些聆听的人说话并将神的话放在他们心中。 

应该还记得那个列出 5 种传福音方法的图表吧：左边的两种方法是较委婉性的，右

边的两种相对来说是比较直接且具有冒犯性的，而“教导式传福音法”则是介于以上两

种情况之间。 

所有这些有用的传福音方法都应该被用在恰当的时间段中。“宣扬式传福音法”包

括：福音单张的分发、广播节目、电视节目以及其他一些通信工具；而“辩论式传福音

法”包括为真理竭力争辩、在政府机关及宗教圈里大胆证实福音。虽然这些方法都很有

用，但当福音使者有机会去清楚地讲明全备的真理时，它们却都不如“教导式传福音法’

那么直接、那么奏效。 

花 15 分钟的时间和你的小组一起讨论以下的问题： 



思考问题及小组讨论（B）： 

1. 对你来讲，你所服侍的那群人，是否早已拥有他们自己的信仰议程？他们是否也想

说服你接受他们的信仰？他们的信仰议程中都包括哪些内容？你将如何把谈话从他

们的信仰议程转移到你的信仰议程上去？ 

2. 当你在教导或宣讲时感觉自然吗？在这一方面你是否需要有更多的经验呢？获得这

些经验的途径有哪些？  

3. 你能否想一些其他的、在你的服侍中可以使用的宣讲式传福音法？向广大人群传福

音，有哪些更有效的方法呢？对你来讲，运用这些方法的难处是什么？恐惧方面、

经济方面还是其它方面的原因？ 

4. 描述以下经文所提到的故事，并根据其中所运用的传福音方法将其分类。约 3：1-21   

4：3-30     徒 3：1-26   8：26-39   17：1-33     帖前 1：5-10 


